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2 dni
BIZNES PLAN 1Ak sPRAWNIE PRZYGOTOWAL Ponizszy program moze by¢ skrécony do 1 dnia lub
NOWE PRZEDSIEWZIECIE kilkugodzinnej prezentacji.

Biznes plan umozliwia podejmowanie lepszych decyzji juz dzisiaj a nie
w przysztosci

CELE | KORZYSCI SZKOLENIA:
Celem jest dostarczenie uczestnikom teoretycznej wiedzy i umiejetnosci

praktycznych z zakresu tworzenia i realizacji biznes planu, a w szczegoInosci:
= jak okredli¢ cele biznes planu i jego rodzaje

jak zaprojektowac strukture biznes planu

jakie stosowac procedury, zasady oraz zunifikowane standardy tworzenia biznes
planu

jak dokonac analizy sytuacji wewnetrznej przedsiebiorstwa w kontekscie potrzeb
biznes planu

jakie narzedzia stosowac do analizy rynku
= jak oceniac jakos¢ planu

jak kontrolowac realizacje zatozen biznes planu

METODY SZKOLENIA:

Szkolenie ma charakter treningu umiejetnosci  praktycznych. Prowadzony jest
z wykorzystaniem, m.in. analizy przypadkéw (case study), burzy modzgow, Cwiczen
zespotowych i indywidualnych, gier i symulagji interaktywnych, odgrywania rol, wymiany
doswiadczen oraz mini wyktadow, a takze w oparciu o konkretne przyktady wskazane przez
Klienta.
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MATERIALY SZKOLENIOWE:

Uczestnicy szkolenia otrzymujg komplet materiatow szkoleniowych.

PROGRAM BAZOWY

Zawartosé programu moze by¢ dostosowana do konkretnych potrzeb Klienta.

. WPROWADZANIE

Istota i pojecie business planu.

Cele przygotowania i odbiorcy biznes planu.

Korzysci z przygotowania biznesplanu.

Zasady i standardy obowigzujace w przygotowaniu biznes planu.
Budowa biznes planu — struktura biznes planu firmy handlowe;
o streszczenie biznes planu

o pomyst na biznes — opis przedsiewziecia

o cze$¢ informacyjna — charakterystyka przedsiebiorstwa

o analiza rynku

o analiza potencjatu firmy

o plan marketingowy

o plan organizacyjny

o plan finansowy

o zatgczniki

Cwiczenie: przyktadowelighizaie biznes planéw [e
sy

2. POMYSE NA BIZNES — OPIS PRZEDSIEW ZTECiA

Przedmiot inwestycji - opis produktu/ow

Cechy wyrdzniajgce produkty na tle konkurencji
Planowane kanaty sprzedazy

Posiadane certyfikaty

Opis planowanego sposobu zarabiania

Plan rozwoju produktu i sprzedazy

Cwiczenie: przygotowanie opisu przedsiewziecia

3. ANALIZA RYNKU

Sytuagja na rynku:

o charakterystyka branzy i stopien rozwoju branzy
o wielko$¢ rynku i perspektywy rozwoju rynku

o barier wejscia i wyjscia



coc{ziennie éi/)d L.com
BEATA KOZYRA

= Analiza klientow docelowych srodkéw smarnych:
o typ klientéw (osoby fizyczne, firmy, organizacje)
o segmentacja
= Analiza aktualnej i potencjalnej konkurencji na rynku

o struktura konkurencji

O

najwazniejsze firmy dziatajgce w branzy (lideréw)

o strategie dziatania firm konkurencyjnych

o mozliwosci wejscia nowych konkurentow oraz wptyw produktow substytucyjnych
= Analiza SWOT

Cwiczenie: przeprowadzenie analizy klientdw, konkurentow oraz analizy SWOT

4. PLAN MARKETINGOWY
= Marketing mix:
o produkt i ustugi tovwarzyszace

o cena
dystrybucja

o promogja @J .

= Plan marketingowy Z

= Prognoza sprzedazy

o

Cwiczenie: przygotowanie wybranych eleméntdly plafifmarketingowego

5. PLAN ORGANIZACYINY
= Ogolny plan rozwoju sprzedazy srodkéw smarnych w 3-5-letnim horyzoncie
Czasowym

= Doktadny harmonogram dziatan realizagji przedsiewziecia

Cwiczenie: przygotowanie planu organizacyjnego

6. PLAN FINANSOWY
= Bilans otwarcie
= Rachunek zyskow i strat — koszy i przychody przedsiewziecia w okresie objetym przez
biznesplan (min. 3 lata)
= Analiza efektywnosci inwestycji — optacalno$¢ przedsiewziecia

Cwiczenie: opracowanie wybranych elementow planu finansowego

7. WDROZENIE | KONTROLA WYKONANIA BIZNES PLANU
= Warunki brzegowe wdrozenia biznes planu

= [stota kontroli
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= Narzedzia kontroli

8. STRESZCZENIE BIZNESPLANU — KONIEC, CZYLI DOBRY POCZATEK
= /Zwiezta charakterystyka przedsiewziecia, gtdbwne zatozenia realizacyjne oraz
oczekiwane skutki.
= Informacje potwierdzaigce umiejetnosdi kompetencje tworcy (lub tworcow)
przedsiewziecia. e .
= Okreslenie potrzeb finansowych i ici strukture (kéyjc‘zfeqo przedsiewziecia
Z opisem przeznaczenia) oraz oCcend O acaiiinsci przedsiewzigd|a,

Cwiczenie. opracowanie streszczenia biznes plamnd

9. PODSUMOWANIE

= Konkluzja - kluczowe czynniki udanego biznes planu.

KSIAZKA W PREZENCIE!

Beata Kozyra

Autorka bestsellera , Zarzadzanie sobg”

PRAKTYCZNE ZARZADZANIE
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CZYLI NIE TAKI DIABEL STRASZNY
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